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Prevista AS

Konsulent- og planleggingsmiljg
med utgangspunkt | produkter
basert pa skog og utmark
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Forretningside

 Levere tjenester basert pa norsk
fiernmalings teknologi i det lokale skog
markedet

 Levere tjenester basert pa norsk
fiernmalingsteknologi i det nordiske
markedet
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Bakgrunn - hvorfor Estland?

« En konkurransedyktig skognaering med sterk
eksportorientering

 Vilje til nyorientering — interesse for utenlandske
etableringer

« Relativt lave lgnninger
« Kort geografisk vei fra Norden

* Gode relasjoner i skogsektoren mellom
Sverige/Finland og Estland

 Bra kompetanse

o Skoglige forhold som er relativt like de norske
forholdene

* Personlige kontakter innen skogsektoren i Estland
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Etableringen

e Forstudie med NOPEF som
samarbeidspartner

e Joint Venture med lokal
samarbeidspartner?

* Bistand fra det Innovasjon Norge sitt
kontor | Estland
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Ett ar etter — status?

« Endret markedsplan minst 5 ganger!

Det lo
Tid til

kale markedet overvurdert

Kompetanseoverfgring undervurdert

Produ

Estiske markedet

Produ
prosje
Til na

ksjon for Prevista pa nordiske
kter

nar vi ikke tjent penger!

Ksjon for utlandske aktarer | den
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Utfordringer ved etablering

* Proteksjonisme I lokalt markedet
e Ting tar lengre tid enn forutsatt!

e Trolig stgrre suksess med en lokal
samarbeidspartner
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